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Aliados estrategicos




curso

Involucrate en un planeamiento comercial efectivo
con buenas técnicas de negociacion y la capacidad
de hacer un cierre.
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Temario

e Desarrollo de estrategias de ventas

e Ventas tangibles e intangibles

e Potenciar el pertil comercial del
vendedor

e Competencias de un vendedor
ex1toso

e Técnicas de prospeccion de clientes

e Negociacion y manejo de objeciones

e Técnicas de cierre de ventas




Duracion

8 sesiones
online/presencial




Perfil del alumno

e Con o sin experiencia en ventas

e Capacidad de escuchar

e Habilidad para expresarse

e Capacidad de aprendizaje

¢ Capacidad de solucion de problemas
 Responsabilidad y organizacion

* Autoestima

* Trabajo en equipo

e Liderazgo
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Capacitadora Alessandra Pomarino

PERFORM ANCE
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e CONSULTORA EN IMAGEN PUBLICA
PERUANA, CAPACITADA
INTERNACIONALMENTE EN MEXICO

e CON 16 ANOS DE EXPERIENCIA
PROFESIONAL

e LICENCIADA EN ADMINISTRACION EN LA
UDEP

e MAGISTER EN INGENIERIA EN IMAGEN
PUBLICA




Inversion
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*si tiene 1 afo de experiencia en ventas puede
certificar sus competencias laborales con un
adicional, validado por el Ministerio de trabajo,
consulte precio de certificacion
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Siguenos

Tik Tok

@cccpperformance
Facebook, Tik tok, Linkedin y Youtube u
WWW.cccppertormance.org




